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Transcripcion en espafiol

Como vendi mi pelicula a Netflix

«He vendido mi pelicula a Netflix»

Jonny von Wallstrém:
Acabo de vender mi pelicula a Netflix. ¢ CoOmo?

«La lucha de un artista por ser padre al tiempo que te expresas»

Jonny von Wallstrém:

Llevo diez afios luchando por hacer peliculas. He tratado de hacer cosas en las que
creia, pero siempre acababa decepcionandome. En vez de esto, decidi documentar mi
vida y luchar por crear.

«Como un vlog. Una lucha por ser padre al tiempo que te expresas»

Jonny von Wallstrém:

¢Y como vendes tu pelicula a Netflix? Yo acabo de hacerlo, o no sé si lo acabo de
hacer. Lo hice en noviembre. Ya hace bastante tiempo, pero no podia hablar sobre
ello. Bueno, recordaréis esto. Fue en noviembre cuando estuve en el Idfa de
Amsterdam, el mayor festival de documentales del mundo. The Pearl of Africa se
estaba proyectando en festivales de cine de todo el mundo. El tltimo dia, antes de
irnos del Idfa, justo antes de la proyeccién de nuestra pelicula, recibimos una oferta de
Netflix. Habiamos ido detras de ellos durante todo el desarrollo del proyecto, asi que
cuando recibimos una oferta de distribucion a nivel mundial tuvimos que decir que si.

¢,Cuanto tiempo pasamos persiguiendo a Netflix? Bueno, como unos cuatro afios.
Todo empez6 conmigo, dandole vueltas, pensando en la idea de una serie web y de
un largometraje y puede que incluso de una serie de television. Intenté vender estas
ideas durante mucho tiempo y nadie queria hacerlas realidad. Asi que al final
necesitdbamos financiar la cirugia de reasignacion de sexo de Cleo, asi que seguimos
adelante e hicimos la serie web por nuestra cuenta, casi autofinanciada.

Presentador:
¢, Qué esperas que la gente se lleve de vuestro documental? ¢ Cudl es el sentimiento?

Jonny von Wallstrém:

Bueno, cuando empecé a hablar con Cleo sobre la idea de hacer la pelicula, creo que
ambos sentiamos como que faltaba algo. Y pasa muy a menudo en la mayoria de
documentales que se hacen desde un punto activista, y creo que es muy dificil llegar al
publico al que realmente quieres llegar.
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Jonny von Wallstorm:

Realmente nos beneficié cuando empezamos a vender la pelicula, porque teniamos
algo que defender y podiamos aducir que ya teniamos un publico que podiamos llevar
a Netflix, asi que supongo que todos vosotros sois parte de ese trato.

¢, Como debes empezar, si quieres venderle una pelicula a Netflix? Bueno, lo que
nosotros hicimos fue dar con los programadores del departamento de Originales. Asi
gue durante un tiempo estuvimos enviando correos muy formales, intentado
engancharlos. Y el modo de hacerlo fue usar la serie web como punto de partida para
vender el proyecto como algo serio.

Cleopatra Kambugu:
Ese laxante es fuerte.

Nelson Kasaija:
Tiene que estar todo limpio.

Cleopatra Kambugu:
“¢ Tiene que estar todo limpio?”

Nelson Kasaija:
No, tengo que ser fuerte por los dos.

Cleopatra Kambugu:
Tu has desayunado, has comido huevos, has comido tortilla, también has... no dijeron
gue tengas que comértelo todo para estar fuerte.

Nelson Kasaija:
Mafiana yo tampoco comeré. De verdad. Quiero decir comeré, pero no lo sentiré.

Cleopatra Kambugu:
Eres muy divertido.

«Cuando digas que vas a tener una fiesta. Estaré alli fisicamente.»

«Con toda mi presencia fisica.»

«NO.»

«Pero si se trata de eso, tenemos una recaudacion de fondos. Estaré alli en
espiritu...»

Jonny von Wallstrém:

Todo lo que leia en internet cuando estaba empezando a ponerme en contacto con
Netflix era que era imposible contactar con ellos. Lo que hice basicamente fue buscar
las direcciones de correo de los programadores de Originales y les envié correos y
empecé a intentar vender el proyecto. Y como teniamos la serie web como punto de
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partida, ya teniamos un proyecto que parecia serio. Asi que cuando lo vendimos como
largometraje creo que fue un poco mas facil captar su atencion. Finalmente, esto nos
llevé a una negociacion que duré mas de un afo. Intentdbamos organizar
videollamadas que nunca ocurrieron, lo volviamos a intentar.... Finalmente
conseguimos tener una reunion, ya que yo iba a Los Angeles a un festival de cine. Lo
gue pasé fue que la responsable cambié la fecha cuando yo ya estaba alli. Y pensé
gue todo esto era decepcionante, que ya nunca lo conseguiria.

«Los Angeles»

Jonny von Wallstrém:

Y entonces nos las arreglamos para conseguir una nueva cita y fue muy bien: les
vendi un proyecto que les interesaba y seguimos teniendo mas negociaciones. Y luego
desaparecio todo. La responsable dej6é de contestarme los correos, yo no sabia qué
pasaba vy, finalmente, un par de meses mas tarde, me enteré de que ella habia dejado
Netflix. Llegados a este punto puedes deprimirte y dejarlo estar, pero nosotros
intentamos asaltar a otros programadores de Originales. Nada. Silencio. Asi que lo
gue hicimos fue asaltar muchos mercados por todo el mundo.

«Toronto»

Jonny von Wallstrém:
Toronto, estoy aqui.

Céamara:
(dice algo ininteligible)

Jonny von Wallstrém:
Oh, perddn. Sélo intento conseguir este plano.

Camara:
Si, si, ya lo veo.

Jonny von Wallstrém:

Lo que sea, desde el Hot Docs hasta el Sheffield Doc/Fest o el Idfa o el Nordisk
Panorama.... Muchos mercados donde puedes vender la pelicula y donde puedes
tener acceso a todos esos editores encargados y todo eso. Pero, en todos esos
mercados, Netflix es como un fantasma. No puedes tener acceso a ellos. No anuncian
gue estan alli para comprar peliculas ni nada por el estilo. Solo es una oferta que te
llega por una llamada o algo asi.

«Amsterdams

Fuimos al Idfa sabiendo que esta podria ser nuestra ultima oportunidad de tener un
fuerte impulso para recibir una oferta. Sabiamos que teniamos que conseguir una
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critica o algo escrito sobre nosotros en Variety y conseguimos ese articulo en Variety e
hicimos un gran esfuerzo para conseguir el mayor bombo posible en poco tiempo.
Entramos en la lista de nominados para el premio del publico en principio, pero
después fuimos eliminados. Asi que nos disponiamos a abandonar Amsterdam, ya
habiamos hecho la maleta e ibamos hacia la Gltima entrevista donde yo iba a hablar.
Cleo y Nelson se habian tenido que ir, y entonces recibimos la llamada del
programador. Y empezamos a tener charlas que no llevaban a nada, y al final Netflix...
Esto es todo lo que queriamos con la pelicula, que llegara a Netflix. Fue una mision
cumplida: el éxito y el punto final. Asi que al fin la pelicula esta en Netflix. Estoy
supercontento. jLo logramos! Espero que la vea mucha gente y después me
encantaria tener una entrevista aqui, asi que comentad abajo si queréis saber mas de
como se hizo el proyecto.

«Subscribete: youtube.com/creativenorth»
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